HENK WILLEM SMITS

ties met een keurmerk.

Het aantal bemiddelaars in
bedrijfsoverdrachten is inmiddels
de 1250 gepasseerd. ‘ledereen kan
zich in Nederland bemiddelaar in
bedrijfsoverdrachten noemen’, zegt
Richard Mossel van MKB Advi-
seurs, een brancheorganisatie die is
voortgekomen uit MKB-Nederland.

Op initiatief van de Kamer van
Koophandel heeft MKB Adviseurs
met dertien andere partijen de
Brancheorganisatie =~ Bedrijfsover-
dracht Bemiddelaars opgezet
(BOBB). Adviseurs die lid willen
worden, moeten zich houden aan
een gedragscode en aan de kwali-
teitseisen van de BOBB. De organi-
satie heeft ook een geschillencom-
missie.

Geen overbodige luxe, zegt
Rosalie van Rijk van MKBase, een
bedrijf dat bemiddelt tussen advi-
seurs van mensen die hun bedrijf
willen verkopen en potentiéle
kopers. ‘Het is verschrikkelijk. Er
zitten heel wat oplichters tussen.
Die maken een ondernemer wijs
dat zij het bedrijf voor €1,2 min
kunnen verkopen, terwijl het maar
zes ton waard is. Ze verkopen het
bedrijf dus niet, maar schrijven wel
een uurtje-factuurtje.’

MKBase zegt al diverse adviseurs

Wildgroei in
bemiddelaars
bij overnames

Organisaties komen met keurmerk

AMSTERDAM - In de markt voor bemiddelaars bij
bedrijfsoverdrachten neemt het aantal incompetente of
malafide adviseurs toe. Daarom komen brancheorganisa-

te hebben ‘geroyeerd’. ‘Dan gingen
wij aan het werk en zochten een
bepaalde koper, maar de adviseur
van de verkoper belde helemaal
niet meer terug. Dergelijke lieden
vertragen het hele systeem.’

De opmars van de overnamead-
viseurs houdt waarschijnlijk ver-
band met de verwachting dat de
komende tien jaar veel bedrijven te
koop komen omdat de babyboom-
generatie de pensioengerechtigde
leeftijd gaat bereiken. ‘Dat soort
verhalen staat regelmatig in de
pers,” zegt Mossel. ‘Daar springen
allerlei lieden op in, veel van die
adviesbureaus zijn éénpittertjes, en
daar zit rijp en groen tussen.’

Veel adviseurs vragen een uurta-
rief plus een transactievergoeding.
Het aantal uren dat adviseurs
draaien, is moeilijk vast te stellen.
‘Het is lastig controleerbaar werk.
Als geen goede afspraken over de
vergoeding zijn gemaakt, kan een
adviseur met kwaad in de zin daar
gebruik van maken.’

De BOBB moet nog tot wasdom
komen. Slechts een klein deel van
de ruim 1250 adviseurs heeft zich
tot nu toe aangemeld.
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Samen in de kas

BLEISWIJK - Tomaten blijken uitstekend te groeien op vissenpoep. In Bleiswijk wordt daarom een test gedaan
met drie bassins vol Tilapia's in een tomatenkas. Het vieze water uit de bassins wordt niet weggegooid maar aan
de tomaten gegeven. De eerste tomaten zijn al verkocht; de vissen groeien langzamer dan verwacht. FOTO: ANP
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